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Ваши сотрудники часами раздумывают над небольшим письмом, а на написание коммерческого предложения выделяют неделю?
Им сложно изложить свои мысли на бумаге ясно,  лаконично и при этом содержательно? 
Продающие письма вашей компании продают с трудом, а то и вовсе остаются без ответа?

Приглашаем вас на тренинг:

«КАК ПИСАТЬ ЖИВЫЕ И ПРОДАЮЩИЕ ТЕКСТЫ»
Аннотация

Тренинг направлен на то, чтобы научиться писать. Эффективно, ярко, с удовольствием. 
Современный человек пишет ежедневно. Пишет много. 
Деловая переписка, где надо отстоять свое мнение перед руководителем или убедить клиента, что повышение цены необходимо. Коммерческие предложения, статьи, рекламные объявления и буклеты, наполнение сайтов, информация о себе и своем продукте в социальных сетях, twitter’е, блогах. 

По тому, насколько убедительно и эффективно мы пишем, складывается наш портрет, и нас либо покупают, либо нет.

Данный тренинг поможет вам овладеть реальными инструментами для того, чтобы ваша письменная речь стала структурированной, содержательной, убедительной, эмоциональной, - словом такой, чтобы ваши тексты работали, а вы достигали своего результата.
Аудитория

Тренинг будет интересен всем, кто продает. Письменно. 

Руководителям, менеджерам по продажам, специалистам по маркетингу, pr-специалистам и т.д. А также всем, кто хочет улучшить навыки письменной коммуникации.

Если вы хотите научиться «цеплять» внимание с первых же строк, писать деловое и продающее письмо живым ярким слогом, излагать суть вопроса «не растекаясь мыслью по древу», - вам сюда!
Программа тренинга

· Концепция продающего текста. Чем он отличается от информирующего текста
· Как начать и чем закончить продающий текст

· Структура текста, организация фактов

· Коммерческое предложение

· Слог письма, ясность изложения

· Как писать так, чтобы текст вызвал эмоции

· Цепляющие заголовки

· Основные ошибки и их анализ

· Грамотность и культура речи

· Оформление текста

· «Крючки внимания» в продающем тексте

· Редактирование своего текста

В результате тренинга вы научитесь:

· Использовать свою письменную речь как сильный продающий инструмент
· Быстро создавать эффективные тексты 

· Выстраивать структуру текстов и выгодно представлять факты
· Излагать содержательно и лаконично

· «Жечь глаголом» - писать ярко, живо, интересно

Формат проведения: 

40% - теория: максимум прикладной информации, разбор примеров
60% - практика: будем писать, писать и… писать. А также анализировать «правильные» и «неправильные» тексты, упражняться в создании заголовков на время, развивать эмоциональность речи и собственный стиль, и многое другое. 
В результате тренинга вы напишете несколько продающих текстов нужной вам тематики, и обязательно получите по всем текстам обратную связь от тренера.
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